
Définition du projet 
avec le responsable
du développement

Mise en œuvre 
du projet / 
aménagements

Préparation
des outils / 
formation

Démarrage 
activité 
avant-vente

Jour J : Ouverture
dans les jours ou semaines à venir...

J-90

J-60

J-30

J-15

Inauguration Road Show
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 l’équipe 

VPN Autos vous
accompagne 

www.devenezvpn.fr
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www.vpnangers.com

www.vpntoulouse.com

www.vpnfrejus.com

www.vpnpau.com

www.vpnmuret.com

www.vpnariege.com

www.vpnbordeaux.com

www.vpnmerignac.com

L’esprit de la licence de marque
Beaucoup plus qu’un accord commercial, 
notre partenariat s’inscrit dans le ralliement à 
un concept et une enseigne, 
tout en préservant l’indépendance de chacune 
des parties.

Les conditions d’accès
Droit d’entrée de 22 000 € HT comprenant :
Usage de la marque commerciale “VPN Autos” 
Concession exclusive de licence sur un territoire donné 
Site web + PLV de départ, formation au concept 
Opération d’ouverture Roadshow sur 3 jours
(support technique et logistique)

Les redevances de la marque
VPN Autos
Redevance Marketing & Publicité : 300 € HT/mois 
Redevance Internet : 100 € HT/mois 
(hébergement et maintenance serveur)
Redevance annuelle d’exploitation : 70 € HT / VO 
(base minimum : 150 VO / an)

Notre identité
Création : 1994 
CA 2015 : 135 M€ (CA consolidé)
42 collaborateurs 
10 000 véhicules facturés en 2014 
Forme juridique : SAS au capital de 544 000 € 

Données juridiques et financières du partenariat

VPN France
Rue Pierre Mendès France
33110 LORMONT 

Les prérequis
Capacité de �nancer un stock de 30 VO minimum
Un responsable dédié à l’activité VPN Autos
Une zone de vente avec enseigne & 
aménagements aux couleurs VPN Autos
Un outil de gestion VN/VO
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Tél : 05.56.31.31.22
devenezvpn@vpn-autos.fr

www.vpnrouen.com

www.vpnnancy.com

www.vpn-lyon-est.com www.vpnvienne.com

www.vpn-saint-etienne.com
www.vpnchambery.com

www.vpnvotreville.com



Nos valeurs ajoutées au service de votre projet 

Le marché 

CENTRALE D’ACHAT
 multimarques 0KM / VO

www.espaceprovpn.com 
Plus de de 8 000 voitures facturées en 2014
Plus de de 500 VO disponibles sur parc en permanence
Une équipe dédiée à l’achat, la vente et la logistique

MARKETING OPERATIONNEL
Chaque mois des campagnes de communication
nationales et locales dynamisent le réseau avec : 
Un événement : ventes �ash ou opérations spéciales 
Des parutions annuelles dans la presse spécialisée
 (Auto Plus, Auto Moto…)
Des o�res promotionnelles personnalisables 
sur votre zone de chalandise
Des jeux-concours nationaux
Un catalogue PLV en ligne

Un SITE INTERNET complet, appuyé par une 
stratégie digitale impactante

www.vpn-autos.fr 
Site web local pour chaque membre du réseau accessible via
les moteurs de recherche (mots clés et ville)
Une équipe dédiée au web marketing :
Campagne d’e-mailings
Référencement naturel et payant (SEO et SEM)
Présence forte sur les réseaux sociaux 

SERVICE DE RACHAT EXPRESS pour 
créer du tra�c et du CA additionel

www.rachat-express.com
Un outil web dédié au rachat 
Une estimation immédiate sur le site Internet 
Un outil de quali�cation client complémentaire 
à celui de la vente 

Gagnant : LE FINANCEMENT “CRÉATIF”
Portage et �nancement de stock 
(30 jours gratuits et 150 jours payants) 
Produits de �nancement adaptés à l’o�re VPN Autos
Création de marge additionnelle
Objectif : + de 30% de pénétration

1 2 3

456

Ils vous accompagnent

Avec VPN Autos, profitez de plus de 20 ans d’expérience 
                  dans la distribution automobile multimarques

360°

«L’équipe,
l’emplacement, 

l’offre»
les 3 points de réussite 

du concept VPN

5,4 millions d’unités vendues en 2014, c’est le marché du Véhicule d’Occasion, 
stable depuis une dizaine d’année.
28%, c’est la part de transactions attribuées aux professionnels, 
le reste se faisant entre particuliers. 
70%, c’est la proportion de ventes VO issues d’une recherche sur Internet, 
ce media prenant une place prépondérante dans ce secteur. 
(source : supplément VO - autos-infos.fr/juin 2013 / n°1321)

Consacrez-vous à l’essentiel : vendre !

La licence VPN vous permet de gagner du temps et de l’argent. Elle vous apporte les 
compétences nécessaires au développement de votre activité VO Multimarques et la 
rend pro�table : 
Par l’accès privilégié à notre centrale d’achat et à un sourcing de qualité. 
Par une communication web globale performante.  
Par la mise en place d’un parc multimarque attractif de VO récents et VN 0 km, 
grâce à notre concept et nos couleurs.
Par la formation et l’accompagnement de l’équipe commerciale dédiée. Investissez MALIN

Le concept de showroom VPN n’est pas de surinvestir, mais 
de jouer la carte du pragmatisme en privilégiant l’espace 

d’exposition extérieur. Le contrat de licence propose des 
standards simples: showrooms sobres et modernes

 pour répondre au concept qui s’adapte à toutes les 
con�gurations !

Rassurant : GARANTIES ET ASSISTANCES DE QUALITÉ 
Produit d’assistance en inclusion
Garantie Premium + « Tous risques sauf »
Véhicules éligibles: 0km,  - de 18 mois - de 30 000 Kms
Durée : au mois le mois jusqu’à 12 mois
Garantie Sélection + 
Véhicules éligibles : - de 5 ans - de 100 000 Kms
Durée : 12 mois plein
Garantie Sérénité +
Objectif : une promesse consommateur commune

Fidélisant : BEAUCOUP PLUS QU’UN SIMPLE MARQUAGE
Garantie Assurance + (produit d’appel) 
Garantie Privilège + avec des avantages que vous
dé�nissez sur une carte de �délité
Génération de marge additionnelle au VO et à l’APV
Objectif : 80 % de pénétration
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Notre vision
Pour être un acteur connu et reconnu sur le marché du VN 0km / VO récent, il convient de :
 Bien acheter et vendre vite. 
 Rassurer et �déliser le consommateur. 
 Communiquer et être identi�é.

VPN Autos c’est une stratégie marketing claire & di�érenciée : 
 «Roulez Malin, Roulez Moins Cher !».
 3 o�res produits : 0 km, faibles kilomètres et sélection occasions.
 Des services associés «Premium».

 

Pro�tez de notre concept Web to Store et 
entrez dans la vente automobile digitale !
Un site web doit être plus qu’une simple vitrine. C’est un média.
Nous avons conçu le site web comme le prolongement de votre centre physique. 
C’est la base du modèle Web to Store VPN : 
Une convergence entre le digital et le physique, 
Une continuité rassurante dans la relation avec le prospect,
Notre objectif étant de :
Générer des leads quali�és.
Créer du tra�c sur votre centre VPN.
Faire vivre une expérience client unique !

Nos basiques pour réussir dans le multimarquisme

Un modèle économique rentable basé sur :
Volume, rotation de stock, marge, �nancement, pilotage par le juste prix.
Des produits additionnels rassurants, di�érenciants et créateurs de marge 
complémentaire.

MANDARINE, 
le réseau social interne VPN Autos

www.mandarine.pro
Outil collaboratif dont le but est d’échanger 
et de partager ensemble les bonnes idées 
du réseau et des infos pratiques 
Une bourse d’échange nationale 

VPN Autos, pionnier sur l’authenticité 
des avis clients
En Mars 2013, www.vpn-autos.fr devient le 1er site automobile et 
3ème site français à être certi�é NF Service 522 qui vise à labéliser 
et valoriser le traitement des avis clients sur un site internet en
totale transparence

Des partenariats exclusifs pour votre projet


